De Hollandse VOC-mentaliteit

“Jullie willen even snel
een dealtje sluiten”

Nederlandse ondernemers
hebben hun eigen manier van
zakendoen. Onze rituelen,
gewoontes en omgangs-
yormen zijn voor onszelf dood-
normaal. Maar hoe ervaren
buitenlandse aondernemers

die Hollandse manieren?
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“In Nederland geven
opdrachtgevers je
sneller een kans”
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Samir Hodzic

“lk moet me als
allochtoon steeds
meer bewijzen”




